STARK & HOFFMANN IMMOBILIEN

KOSTENLOSER FAHRPLAN

Der Immobilienverkauf in sechs
Schritten

Von der ersten Einordnung bis zur Schlisseliibergabe: Dieser Fahrplan zeigt die typischen Etappen eines
strukturierten Verkaufs.

1. Bewertung und Ziel

Marktwert und realistische Preisspanne bestimmen

Zeitplan, gewtinschte Diskretion und personliche Ziele festlegen

2. Unterlagen und Vorbereitung

Verkaufsunterlagen zusammenstellen und prifen

Energieausweis, Grundrisse, Fotografie und Exposé vorbereiten

3. Vermarktung

Zielgruppe und Vermarktungswege festlegen

Anfragen koordinieren und Interessenten vorqualifizieren

4. Besichtigung und Auswabhl

Besichtigungen strukturiert durchfiihren

Bonitat und Finanzierungsnachweis priifen

5. Verhandlung und Notar

Konditionen dokumentieren und Kaufvertragsentwurf abstimmen

Notartermin vorbereiten und offene Fragen klaren

6. Ubergabe

Kaufpreisfalligkeit beachten

Zahlerstande, Schliissel und Zustand in einem Ubergabeprotokoll festhalten

Hinweis
Diese Checkliste dient der Vorbereitung und ersetzt keine Rechts-, Steuer- oder Energieberatung. Welche Unterlagen im Einzelfall
erforderlich sind, héangt von Immobilie, Eigentumsform und Verkaufssituation ab.

Quellen und weiterfihrende Informationen

Bundesnotarkammer - Informationen zum Immobilienkaufvertrag: https://www.notar.de/themen/immobilien
Stark & Hoffmann Immobilien - Verkaufsfahrplan: https://immobilienmakler-bergisch-gladbach.de/#fahrplan
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